Nt'i,l:*s avons
la connaissance
de vos hesoins
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- Notre expérience

de tous les secteurs
d’activité - du plus courant
au plus spécifique -
nourrit la connaissance
que nous avons

de vos besoins.

- la proximité,

- la fréquence des contacts,
- les explications

sur vos chiffres,

grace a des mots clairs,

- le service qu'il vous faut
quand il faut.

Le point de vue de Meditec Provence

Piloter I’évolution

- Vous exercez votre métier en vous y consacrant exclusivement.

- Nous vous aidons a piloter I'évolution de votre outil de travail
et a maitriser son influence sur votre patrimoine.

- Nous apportons nos services a un grand nombre de clients

qui vous ressemblent.

Nous avons |'expérience de
vos contraintes particulieres.

L'accompagnement d'un grand nombre
de commercants, artisans et tres petites
entreprises au quotidien, nous permet
de compter sur :

- une méthodologie spécifique et maitri-
sée, rationnelle et efficace,

- des équipes dédiées : elles sont tout
spécialement formées aux particularités
lices a votre statut, a vos contraintes
légales el ont I'expérience des caractéris-
tiques de votre métier.

Ne vous souciez plus
de votre gestion,
mais ne la perdez pas de vue.

Notre offre de services est construite pour
vous permettre d'exercer votre activité en
toute tranquilité, loin des contingences
administratives, tout en restant proche de
vos préoccupations de gestion :

- diagnostic de votre organisation
comptable,

- tenue compléte ou partagée de votre
comptabhilité,

- révision de la comptabhilité,

- établissement des comptes annuels,

- conseils fiscaux,

- élaboration de I'ensemble de vos décla-
rations fiscales,

- prise en charge de votre gestion sociale
(paies, déclarations, contrats, etc.),

- conseils en gestion (tableaux de bord,
calculs de prix de revient, calculs de mar-
ges, etc.),

- suivi financier (trésorerie, investisse-
ment, etc.),

- diagnostic de votre prévayance et de
votre retraite (et éventuellement de celle
de votre conjoint(e).
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en j[()ute
tranquillité

Activité : “Je compte réaliser un investissement important.
t. i’. " > . A "
St Comment bien négocier mon prét?

Olivier D., gérant d'un restaurant a recours aux services de Meditec
Provence : son interlocuteur vient régulierement sur place pour
collecter les différents documents comptables et réaliser ensuite

la saisie de sa comptabilité.

Pour le suivi de sa gestion, Meditec Provence envoie chaque mois
3 Olivier D. un tableau de bord, document qui lui permet en

un coup d'ceil de suivre |'évolution de son chiffre d'affaires, de

ses charges, de ses frais de personnel, etc. Lorsqu'il a voulu réaliser
un investissement important, Meditec Provence |'a accompagné
dans sa réflexion et I'a aidé dans la négociation de son prét aupreés
de sa banque. Ainsi, lorsque le banquier a passé au crible la santé
financiére de I'entreprise d'Olivier D., I'expert de Meditec Provence
a su mettre en valeur les résultats du restaurant et démontrer qu'il
avait la capacité d'emprunter.

Activité : “Quel chiffre d’affaires ou quelle marge dois-je faire
SR pour couvrir mes frais généraux?
Quelles sont mes possibilités d'investir?”

C'est pour |'aider a répondre a ce type de questions que Jacques M.,
coiffeur, décide de faire appel & Meditec Provence. Avec |'aide de
notre expert, Jacques M. établit son budget afin d'étudier les mar-
ges de manceuvre dont il dispose. Son interlocuteur Meditec
Provence lui propose ensuite une mission de suivi périodique du
budget pour qu'il puisse agir sur le fonctionnement de son com-
merce et controler au fur et a mesure |"évolution de son résultat
(pour éviter les mauvaises surprises).

Ainsi Jacques M. recoit-il un document clair et précis lui indiquant,
avec quelques éléments simples, si son budget est respecté.

Meditec
I-W Provence





